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Une offre intégrant toutes les étapes clésdel 6i nnov a tK.

STRATEGIE MINNOVATION BENEEGIE

Elaborer une stratégie
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Analyse de données

éenergeétiques
territoriales

Clients : Collectivités
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Etudes de marché
Marketing de
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Clients : Start-up

STRATEGIE MINNCVATION MENERGIE

Pilotage de projet

Client : start-up




Energie marines

Client : Start-up
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Energie renouvelable et
flexibilité de la demande

Client : Start-up
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STRATEGIE MINNCVATION MENERGIE

Efficacité énergétique
dans le secteur
résidentiel

Client: Fourni sseur do®l ed
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Réseaux électriques Stratégie R&D Eolien
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Clients : énergéticiens (majors), start-ups
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Analyse des données énergétiques,
environnementales et économiques du port
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Coordination des réponses aux appels a
projets (ANR, ADEME, Concours Mondial
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Montage des projets
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Positionnement marché
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Animation du groupe de travail ENR et
stockage de | 6 ®n edegla Eondation
Tuck.

Participation au groupe de travail
« Rfesgaénf éllectriques intelligents » dans

re du plan « Nouvelle France
industrielle »

Formation : Les modéles économiques
émergents dans les smart-grids
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Qui sommes nous ? KLy

STRATEGIE MWK VATION BENEEG

Jean-Francgois Le Romancer, fondateur et dirigeant de Keynergie, est titulaire d'un doctorat en
«Aérodynamique, Combustion et Thermique » réalisé a | 6 E N SaMPAitiers, il est également
dipldbmé de I'lAE (gestion et administration des affaires) et auditeur de | 6 | H EBBr. I
posséde plus de vingt années d 6 e x p ® eni recherche et innovation dans le domaine des

technologies de | 6 ®n eartrgviere un parcours varié : en recherche au sein d 6 | F PeB N,

financement de projets de RDI & la DGEC et chez BPI France et dans | 6 i n daurslésr i
Jean-Francois Le Romancer

Fondateur - Dirigeant marchés de | 6 ®1 e cher iPaveda Birect-Energie. Jean-Frangois est un spécialiste de

A

| 6i n g @Gnariciere deé¢ 6 e nt rineopante, sikemarketing de | 6 i n n ewdasttdctmologies

del 6®nergi es

Damien Spudic est ingénieur de | 6 E dcCentrade de Paris et titulaire d 6 Wiaster Recherche en
= = Energie. Il a rejoint Keynergie aprés cinqg années dans | 6 i n dpétsoliére chez Saipem et Total
ou il a réalisé de nombreuses études conceptuelles pour le développement de nouveaux champs.
Il intervient a présent dans les domaines des réseaux énergétiques intelligents, le stockage de
| 6 ®n des GnR et,dans le secteurde | 6 e f f dnergétmuet ®
Damien SPUDIC ) ) ) _
Ingénieur consultant Passionné de nouvelles technologies et attentif a leur impact pour relever les défis du 21éme

siecle, Damien sera force de proposition pour mettre en avant vos innovations sur le marché.
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Notre valeur ajoutée en résumé Kiy

STRATEGIE MaNNOVATION BENEEGIE

Un accompagnement a chacunedes®t apes c¢l ®s de |sédumssrovat
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< Une expertise approfondie des enjeux techniques, réglementaires et financiers au
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Une équipe ayant une experienceaverecede | a recherche et dle

Une équipe attentive aux enjeux operationnels et a vos spécificités

Des relations de confiance avec | 6®cosyst me de | a rech

Une vision globaleetunr ®s eau doéaff air es speur toatribuera |d

1 AT votre succes
L . |




K'ynergle

STRATECGIE MNCAATION BENEEGIE

Récentes interventions publiques



